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＊ 今週のお祝い

在籍祝い 坂本　肇会員（14年）
穐田　英一郎会員（14年）
河野　聡会員（12年）
柴山　雄一郎会員（9年）
宿利　美穂会員（5年）

■　第3回例会の記録（7月27日）

■　本日のプログラム（8月3日）

為替・地方・AIから考える、これからの商売
　　～ワイン業界から見えたこと～   
宗　正史様(㈱SALOND INNOVATION 代表取締役）
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「 奉 仕 の 理 想 」

大分県の臓器移植の現実
　　～家族の希望、知っていますか？～
安藤　忠助様
(大分大学医学部 臓器移植医療連携強化事業 教授）　

ゲスト・ビジターの紹介

ゲ ス ト ：宗　正史様
　　　  （㈱SALOND INNOVATION　代表取締役）
ビジター：橋本　仁様（大分RC）

会長の時間 （8月3日）

『天は人の上に人を造らず　人の下に人を造らず』
　生まれながらの貴賎上下の差別はない…

　この言葉は､ 中津市出身の福沢諭吉が 『学問のすゝめ』
の中に書いた格言です。
　中津藩の下級武士の子供に生まれた諭吉は武士の門閥
制度に不満を抱いていました。諭吉が二歳の時に父が他
界し、母の故郷である中津(中津藩)に母と三人の姉とす
ぐ上の兄と共に帰郷しました。母子家庭での日々の生活
は貧しく、母(お順)は裁縫や草履作りの内職をして家計
をやりくりしておりました。
　諭吉の母(お順)は大変、慈悲深い人で近くに住む親の
居ない物乞いをしているチエという幼子の面倒をよく見
ていました。チエが家の前を通ると呼び止めて家に招き
入れました。そして頭に湧いているシラミを取ってあげ
ていました。そのシラミを潰すのが諭吉の役目でした。
　シラミを取り終わるとお順はシラミを取らしてもらっ
たお礼にとチエに握り飯を振舞ったそうです。しかし諭
吉は母のその行為に納得がいかず不満を抱いていました｡
　そしてある時、母に(何故､あの子にそこまでするので
すか…チエは汚く臭くて、皆んなに嫌われているではな
いですか…)と言いました。すると母(お順)は諭吉を厳
しく叱りつけました。(チエちゃんは親も居らず、幼く､
一人では色んな事が出来ない…だから出来る人が手を差
し伸べるのは当たり前の行為だよ…)と諭吉に話して聞
かせ納得させたそうです。
　諭吉はその母の慈悲深さに感銘を受けました｡『あゝ
私はなんと情けない人間なのだ…もっと母のように人の
ためにならなくては…』と深く反省して、それからは困
った人などを見かけると率先して手を差し伸べたそうで
す。諭吉の慈悲深さや差別に意を唱えた姿勢は母(お順)
の影響が大きかったとおもわれます。
　世に名を残す偉人と呼ばれる人は、その影にその人を
産み育てた偉大な素晴らしい母がいたという話です。

会　長　　大　木　孝　吉

ロータリーソング 【奉仕の理想】

奉仕の理想に集いし友よ

御国に捧げん我等の業

望むは世界の久遠の平和

めぐる歯車いや輝きて

永久に栄えよ

我等のロータリー



　　

理事会議案

議案１　慶弔規定改定（弔花・初盆・名誉会員）について
　　　　承認
　1．弔花：弔花の金額を2万円とする。
　　  対象は、会員・名誉会員本人、会員の配偶者、一親
　　  等の親族、職員本人、職員の配偶者および一親等の
　　  親族とする。
　2．初盆：初盆の弔花は廃止し、香典１万円を贈るもの
　　  とする。
　3．名誉会員：名誉会員については、会員と同様の取り
　　  扱いとする。
　附則：弔花の有無および金額については、必要に応じて
　　　　当該年度の三役で協議し、決定するものとする。
議案２　ゲスト卓話について　承認
　・8月24日(月）ゲスト卓話へ変更。白井 淳平様
　　　　　　　　「火鍋にしだ」オーナー　
　・9月 7日(月）齋髙 将大様　㈱ juve.代表取締役
議案３　2027-28年度　地区副幹事・地区役員選出について
　　　　承認
　・地区副幹事２名　穐田　英一郎会員・髙野　太会員
　・職業奉仕部門長　坂本　肇会員

7月27日（月）13：35～13：50

理事：大木、佐方、藤田、門脇、髙野、姫野、菊池、仲道、

　　　宿利

例会の予定

■ 8月10日(月)
■ 8月17日(月)

■ 8月24日(月)
■ 8月31日(月)
■ 9月 7日(月)

定款細則の規定による休会
親睦夜の例会（新入会員歓迎会）
19時～「割烹にしおか」
ゲスト卓話　白井　淳平様
地区出前セミナー予定
ゲスト卓話　齋髙　将大様

委員会報告

・職業奉仕委員長　坂本　肇会員
　10月26日(月)　1回目の職場例会を予定しています。
　見学先などお知らせください。よろしくお願いします。
・親睦活動委員長　姫野　勇人会員
　8月17日(月)　新入会員歓迎を兼ねた夜例会を行います。
　よろしくお願いします。
　場所　割烹にしおか　19時～

ニコボックス

★河野　聡会員（2口）
　ワインショップやレストランを経営する若手経営者 宗
　正史さんを卓話講師にお迎えすることができ､ 幸せです｡
　私のワイン会の講師もしていただきましたが大変まじめ
　で誠実な方です｡
　皆様、温かく迎え入れて下さい‼
★佐方　文昭幹事・清水　将文会員・事務局（各1口）
　大分商業が甲子園出場します。13年振りです。
　応援よろしくお願いします‼

（7月27日）卓話の時間

幹事報告

・グローバル補助金プロジェクト提唱クラブ募集について
　国際ロータリー第2720地区では、2026-2027年度にグロー
　バル補助金を活用した奉仕プロジェクトへ参加するクラブ
　を募集します。
　申込み締切り　2026年12月15日(火)
・日韓親善会議　「日韓でポリオを考えよう」のご案内
　日時　10月26日(月)　13時～21時
　会場　神戸ポートピアホテル
　会費　35,000円
・ポリオ根絶啓発事業　募金活動協力のお願い
　日時　2026年10月24日(土)　12時～15時
　場所　大分駅北口
　各県100名ほど。ポリオ根絶のための募金活動・啓発物の
　配布。登録締切り　2026年8月28日(金)

為替・流通・AIから考える、これからの地方の商売
～ワイン業界の現場から見えてきた市場の変化と、

これからの生き残り策～
宗　正史様（㈱SALOND INNOVATION　代表取締役)

既存事業内容
◇ワイン専門販売＆店舗プロデュース業の会社を設立　設立：2019
年11月
・事業内容 各チャンネルごとに企画販売するワインの卸売業
・ターゲット（一般個人／飲食店／酒販店／企業）
・それぞれのターゲットに付加価値のある企画販売提案
〇SALON DE INNOVATION
　飲食店・酒販店コンサルティング･広告･デザイン･HP･プロモー
　ション関連
〇SALON DE NATURE
　自然派ワイン専門店･小売販売(一般/飲食店)･卸販売(酒販店/ス
　ーパー/コンビニ）
〇natural wine SALON
　会員制　ワインBAR･出張ワイン教室･試飲会･ワインイベントプ
　ロデュース
輸入事業（業務内容）
・海外出張／ワイナリー商談＆ZOOM→契約成立／輸入約2カ月→
　大阪入港／保税倉庫→入庫→大分陸送／保税倉庫→入庫→自社
　にて通関手続き申請後に納品
◇SALON DE NATURE店舗販売◇メーカー商品として全国の　
酒屋へ発送◇弊社レストランで使用
店舗概要
大分市の府内町にワインショップを設立　SALON DE NATURE
ワインのある楽しさを伝え｢日々の暮らし｣にちょっとした幸せを
ミドル～富裕層をターゲットとした、付加価値＝ステータスを感
じさせるワインショップ
◇ワイン／ワイングッズ／食器／食材の販売 ◇お客様ごとに合わ
せたオリジナルギフト／贈り物◇ワイン教室／セミナー／ワイン
会のプロデュース◇大分市内唯一の試飲販売機を導入→試飲して
購入できることも魅力
酒販店コンサルティング事業例
充実したワインショップを増やすことで、市場の活性化と市場拡
大に繋げる
酒販店コンサルティング例：クライアント／セブンイレブン
（クライアント課題）
※利益率のある高い商材を売りたい
※他店と差別化を図りたい
※450円～800円相場
（コンビニの利点）
◇調理不要で、豊富な種類のつまみや食材が合わせて購入できる
◇24時間営業、いつでも好きな時間に購入できる
実績
企画提案）あなたの気持ちに寄りそうワイン
心理的な気持ちにそったワインを提案する企画／付加価値ある自
然派ワイン
構想と実績
企画提案）あなたの気持ちに寄りそうワイン
心理的な気持ちにそったワインを提案する企画／付加価値ある自
然派ワイン
思わず手に取ってみたくなるようなキャッチーなPOP　※コンビ
ニの販売は3秒で決まる
24時間いつでもワインプロショップ並みの商材がおつまみとセッ
トで買える利点→セブンイレブンで前年対比450％を売り上げた店
舗を評価され→南九州での販路拡大を打診されました
その他実績
①大分トリニータとのコラボ→30周年記念ワインのプロデュース
　→大分空港やたのうららで取扱い予定
②道の駅たのうらら→売り場／ワインの全プロデュース
③JR九州とのコラボイベント→2024年10月12日(土)→大分駅を使
　った大型ワインイベント
④TKP／別府上人ケ浜リゾート→ハワイアンレストランやコテー
　ジのワインプロデュース


